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Witaj w Kannaway

Sukcesu w Kannaway nie odnosi się przypadkowo. Wręcz przeciwnie 
- istnieje sprawdzony i przewidywalny model działania. Nie ma tu 
miejsca na fart ani zgadywanki.

Jesteśmy przekonani, że posiadasz naturalne predyspozycje, aby 
odnieść sukces w tym biznesie, a jeśli udoskonalisz je i przekształcisz 
w umiejętności, możesz skutecznie stosować właściwe praktyki w 
zakresie budowania biznesu.

Wykonując kroki opisane w tej instrukcji możesz sprawić, że Twój biznes 
szybko stanie się dochodowy -  znacznie szybciej niż w standardowym, 
tradycyjnym modelu biznesowym, który wymaga wielu lat pracy zanim 
zacznie generować zyski. 

Na tych nielicznych, którzy zdecydują się podjąć te właśnie kroki 
prowadzące na szczyt, czekają nagrody, zarówno w sferze osobistej, 
jak i finansowej, które mogą wywołać zawrót głowy. 



Schody do Sukcesu



W DRODZE DO SUKCESU- KROK PO KROKU

Zarejestruj się w Kannaway i określ swoje DLACZEGO
Wejdź na stronę www.kannaway.com i kliknij „Utwórz Konto.” Będzie Ci do 
tego potrzebny numer ID Brand Ambasadora, który Cię zasponsorował. Wraz 
ze swoim sponsorem zapoznaj się też z programem Kart Podarunkowych, aby 
dokładnie zrozumieć jak on działa i obejrzyj film „10 kroków, aby zacząć we 
właściwy sposób”.

Ścieżka katalogu wideo:
   ○ Biznes → Galeria Video → Szkolenia

Złóż zamówienie początkowe w Kannaway*
Składając swoje zamówienie początkowe zastanów się nad swoimi celami i 
strategią biznesową. Naszym celem jest szerzyć w świecie wiedzę o układzie 
endokannabinoidowym oraz dostarczać produkty, które pomagają nam 
funkcjonować w możliwie najlepszy sposób. 

Złożenie zamówienia początkowego na Pakiet Executive lub Jr. Executive 
zagwarantuje Ci odpowiednią ilość produktów, abyś mógł osobiście przetestować 
nasze receptury, a jednocześnie miał do dyspozycji wystarczające zapasy, by 
dzielić się z innymi w ramach czynności budujących biznes, które wykonasz z 
pomocą niniejszego przewodnika
* Zakup produktów nie jest wymagany, aby zostać Brand Ambassadorem 
Kannaway.

Ścieżka wideo:
   ○ Produkty → Zestawy

Zarejestruj się w systemie SmartShip
Zarejestruj się w systemie SmartShip, aby zbudować solidny fundament 
dla Twojego biznesu.  SmartShip nada Twojemu biznesowi płynność i 
systematyczność zapewniając produkty, których wymaga jego prowadzenie 
i umożliwiając znaczącą oszczędność czasu przeznaczanego na czynności 
administracyjne. 

Program ten zachęca do konsekwentnej konfiguracji SmartShip, oferując 
nagrody za trzy kolejne miesiące. Osoby, które uzyskały nagrody SmartShip, 
zrealizowały trzy miesięczne zamówienia SmartShip o wartości co najmniej 110 
BV i kwalifikują się do następujących korzyści:
• Bezpłatna wysyłka przy wszystkich zamówieniach SmartShip
• Dostęp do nowych artykułów przed resztą dystrybutorów
• Rejestracja BA w cenie 1 EUR dla wszystkich uzyskujących SmartShip Rewards
• Odznaka Kannaway po trzech miesiącach.
• Zestawy Jr. Executive Value Pack i wyższe przy nowych rejestracjach

Ścieżka wideo:
   ○ Biznes → Mój SmartShip
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KROK 3



Wykorzystaj zasoby Kannaway
Od webinariów po materiały sprzedażowe, Kannaway posiada wszelkie 
narzędzia i zasoby potrzebne by zapewnić Ci sukces biznesowy w branży 
sprzedaży bezpośredniej. Aby pomóc Ci na początku, poniżej przedstawiamy 
kilka zaleceń:

• Obejrzyj film “25 Lat | Dlaczego marketing sieciowy”
   ○ Biznes → Galeria video → Szkolenia

• Przejrzyj dokumenty firmowe oraz materiały marketingowe
   ○ Biznes → Materiały marketingowes

• Pamiętaj, aby logować się na nasze cotygodniowe webcasty w środy o 
  18:00 czasu pacyficznego w celu uzyskania dalszych informacji i szkolenia. 
   ○ Wiadomości → Webinar

Nawiąż kontakt z Kannaway

Nie zapomnij tagować, śledzić, lajkować, komentować i dzielić się z nami!

         Instagram @wearekannaway

         Facebook https://www.facebook.com/WeAreKannaway

         Twitter https://twitter.com/wearekannaway

         ECHO Connection https://www.facebook.com/myechoconnection/

Stwórz  swoją wstępną listę kandydatów
Aby zacząć ten proces jak najlepiej, po prostu zanotuj sobie nazwisko każdej 
znanej Ci osoby. Na Twojej liście może znaleźć się jedna lub dwie osoby z 
potencjałem, aby osiągać najwyższe rangi, a także wielu potencjalnych Brand 
Ambasadorów. Istnieje też prawdopodobieństwo, że jest na niej 20 lub 30 osób, 
które dziś nie szukają szansy biznesowej, ale w przyszłości będą zainteresowane 
korzystaniem z produktów jako konsumenci. 

Zacznij od listy ułatwiającej przypominanie (aktywatora pamięci), a następnie 
przejrzyj swoją listę kontaktów w telefonie oraz w mediach społecznościowych, 
w których jesteś aktywny. Obejrzyj koniecznie film „Rozwijanie listy kandydatów”, 
aby zdobyć dokładniejszą wiedzę jak rozwijać swoją listę.

Przejrzyj wszystkie materiały Kannaway w Twoim 
biurze wirtualnym
Niniejszy przewodnik oraz inne materiały szkoleniowe są narzędziami, które 
pomogą Ci uruchomić i rozwijać swój biznes. Od stopnia, w jakim nauczysz się z 
nich korzystać oraz w jakim przekażesz tę umiejętność innym, zależy jak solidny 
biznes będziesz mógł zbudować. Pełny przegląd pomoże Ci zrozumieć wszystkie 
zasoby jakie są do dyspozycji Twojej i Twojego zespołu.

Ścieżka wideo:
   ○ Biznes → Materiały marketingowe
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MOŻESZ ODNIEŚĆ SUKCES STOSUJĄC SYSTEM 
KANNAWAY “JAK ZACZĄĆ”. 

Naucz się profesjonalnie zapraszać
Obejrzyj nasz film „Jak zapraszać?”, a następnie przez cały miesiąc codziennie 
słuchaj nagrania „Opanowywanie sztuki zapraszania.”

Ścieżka wideo
   ○ Biznes → Galeria Video → Szkolenia

Rób próby dopóki nie poczujesz, że możesz komfortowo zapraszać innych w 
swojej sieci kontaktów, aby dołączyli do Kannaway! Daj kandydatowi możliwość 
dostrzeżenia szansy, a nie tylko Twoich osobistych wyników. Pozwól, żeby to 
narzędzia wykonywały pracę za Ciebie!v

Weź udział w swoim własnym NMO (New Member 
Orientation-Zorientowanie Nowych Członków w 
Biznesie)
Zrozum cel i wartość każdego z narzędzi wchodzących w skład Zestawu 
Budowania Biznesu pozwalając, aby to narzędzia wykonywały pracę za Ciebie. 

Zaloguj się na cotygodniowe webcasty Kannaway, aby ćwiczyć się w jak 
najskuteczniejszym wykorzystywaniu tego zestawu narzędzi i razem ze swoim 
sponsorem naucz się jak najlepiej wprowadzać w życie system „Jak Zacząć”. 

Naucz się efektywnie przeprowadzać NMO w oparciu o sprawdzony i 
przewidywalny model działania przedstawiony w niniejszym przewodniku.

Podejmij działanie w oparciu o wykonane kroki
Czas przełączyć się już z „trybu myślenia” na „tryb działania”.

Umiejętność ROBIENIA CZEGOŚ bierze się z ROBIENIA TEGO. Podejmij działanie 
w ciągu Twoich pierwszych 30 dni!

Zaplanuj swoje pierwsze dwa spotkania Jeden na Jeden lub prezentacje 
domowe. 

Naucz się skutecznie prezentować biznes

Ustal daty Twoich dwóch najbliższych spotkań. Obejrzyj „Podstawy HBR” oraz 
„Format HBR”, aby przygotować swoją pierwszą prezentację.

Ścieżka wideo:
○ Biznes → Galeria Video → Szkolenia

Spotkanie #1                                                 Spotkanie #2    
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Gratulacje!

Można powiedzieć, że na swoich schodach do sukcesu osiągnąłeś 
właśnie poziom półpiętra. Spójrz zatem wstecz, by zobaczyć ile już za 
Tobą!

System sukcesu w Kannaway został opracowany tak, aby umożliwić 
Ci „pożyczanie” umiejętności innych ludzi, kiedy Ty sam wciąż 
rozwijasz swoje własne. Za każdym razem kiedy angażujesz się w 
jakiekolwiek opisane tutaj działania, zarówno na użytek własny jak też 
w roli osoby wprowadzającej nowych członków do zespołu, zaczynasz 
rozwijać swoje „mięśnie Brand Ambasadora.” Mięśni tych będziesz 
potrzebować, aby wykonać kolejne kroki.

A jakie są te następne kroki?



Arkusze robocze



TO, CO JEST NAJWSPANIALSZE W TWOIM BIZNESIE, 
TO LUDZIE, KTÓRZY GO TWORZĄ

Lista kandydatów dla odświeżenia pamięci 
(Aktywator pamięci)
Przedstawiciele określonych zawodów:
Pomyśl o przedstawicielach zawodów, z którymi często masz do czynienia, 
takimi jak lekarze, prawnicy, dentyści, duchowni, nauczyciele itp.

Organizacje do których należysz:
A co z kościołem, wspólnotą czy grupą religijną w którą się angażujesz? 
Z klubami do których należysz lub stowarzyszeniami których jesteś 
członkiem?

Koledzy ze szkoły:
A co z ludźmi, z którymi chodziłeś do szkoły? Nie zapomnij o dalszych 
etapach edukacji, szkole zawodowej czy studiach podyplomowych, które 
kończyłeś.

Rekreacja:
Lubisz grać w golfa lub tenisa, pływać, albo grać w piłkę nożną? Należysz 
do klubu miłośników fantastyki? Pomyśl o ludziach, z którymi spędzasz 
czas w ten sposób.

Wizytówki:
Przewertuj swoją kolekcję wizytówek, które zbierasz na biurku lub w 
szufladzie.



Lista kandydatów
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Lista kandydatów (cd.)
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Lista kandydatów (cd.)
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LISTA HOME BUSINESS REVIEW (PREZENTACJI  DOMOWEJ)

Home Business Review #1
Kogo zaprosiłeś?

Lista kontrolna
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Zaproś 100% więcej osób niż przewidujesz Rozpoczęcie wydarzenia
*zaplanuj przerwy i czas na degustację produktów

Metoda zapraszania Miej pod ręką narzędzia pomocnicze

Potwierdzenie Przygotuj zakończenie wydarzenia

Godzina rozpoczęcia Zaplanuj kolejną prezentację domową 

Przygotowanie domu
• Zaoferowanie napojów
• Przygotowanie muzyki
• Wyeliminowanie rozproszeń (dzieci,
   zwierzęta, telefony)
• Sprawdzenie czy narzędzia prezentacji 
  działają
• Przygotowanie próbek produktów




